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Interim CEO & Sales (m/w/d)

Unsere Auftragsgeberin ist ein dynamisch wachsendes Jungunternehmen im
Bereich der Kreislaufwirtschaft. Nach erfolgreicher Entwicklung und Produktein-
fihrung wird nun mit dem sehr engagierten Founder-Team der néchste Schritt in
der Unternehmensentwicklung angegangen: Vom Founder- zum Expansions-
Team! Fir die anvisierte Expansions- und Wachstumsphase suchen wir eine
unternehmerische und abschlussstarke Persénlichkeit als

Interim CEO & Sales (m/w/d)

Aufgaben
e Flhren des Unternehmens mit Profit/Loss-Verantwortung
e Umsetzen der Businessplan/Strategie-Vorgaben
e Starkung/Aufbau von Verkaufskanalen, Akquirieren/Gewinnen von Auftrégen
e Pflege des bestehenden Kundennetzwerks
e Flihren des Teams und Weiterentwicklung des Unternehmens in

Zusammenarbeit mit Founder-Team und Verwaltungsrat
e Laufende Mitwirkung bei der Optimierung der Produkte und Prozesse

Profil

e Kaufmannische oder technische Kompetenzen mit Vertiefung Sales

e Ausgewiesene Erfahrung in Frontsales, KAM und Kaltakquise

e Ausgewiesene Erfahrung im Aufbau von Unternehmen

e Breites Netzwerk z.B. in Baubranche, Kunststoffhandel, weitere von Vorteil
e Flhrungsstark auch in hektischen Zeiten

e Zielorientiert mit Verhandlungs- und Organisationsgeschick

e Kommunikativ, kunden- und teamorientiertes Denken und Handeln

e Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Einsatzdauer: Ab sofort/nach Vereinbarung, rund 24 Monate
Pensum: 100%
Region: Mittelland

Der Einsatz kann variieren (verldngert oder verkirzt) falls, neue strategische
Partner zum Team stossen wirden.

Gehalt: Basis fix plus lukrative Incentivierung bei Zielerreichung.

Ready fur eine erfolgreiche Expansion? Es erwarten Sie abwechslungs-reiche,
vielseitige und verantwortungsvolle Aufgaben in einem zukunftsweisenden
Umfeld.

Dann freuen wir uns Uber lhr vollstdndiges Bewerbungsdossier unter Angabe
der Referenz-Nummer 2585 sowie |lhres Honoraransatzes an Flavio De Nando.



